Juriaan Hoefnagel
Manager e-business SYNCHROON

NCHROON




Klantgedrag en woningaanbod; beter met Big Data?




Klantgedrag en woningaanbod; beter met Big Data?




Klantgedrag en woningaanbod; beter met Big Data?

0,
70,00% 80,00%
60,0000 —— Circa 130- 150 m? 70,00%
50,00% —— (€300.000 tot 60.00%
40,00% €375.000) c0.00%
30,00% —— Circa 150- 200 m? 40.00% 3 woonlagen
(€375.000tot ’
ig,gg:f — €500.000) 30,00% —— 4 woonlagen
U0 . 20,00% —— — 5 woonlagen
0.00% Circa 200- 250 m?2 " 8
07 Wat i het . (€500.000 tot 10,00% ——
atis het gewenste £600.000) 0,00%

woonoppervlakte van uw

. Wat is het gewenste aantal
woning?

woonlagen van uw woning?
Wat heeft uw voorkeur voor gemeenschappelijke ruimte in het bouwblok?

40,91%

25,25%

19,19%
14,65%

Parkeren en bergingen Ruimte voor tuinieren Speelplaats voor kinderen Zitplekken; picknicktafels, bankjes,
(gemeenschappelijk, in beheer van (gemeenschappelijk, in beheer van  bbq’s (gemeenschappelijk, in
VVE) VVE) beheer van VVE)




Klantgedrag en woningaanbod; beter met Big Data?

60,00%
50,00%
40,00%
30,00%
20,00%
10,00%

0,00%

45,00%
40,00%
35,00%
30,00%
25,00%
20,00%
15,00%
10,00%

5,00%

0,00%

__I

Participatie

jl

Flexibele aanpasbare woning
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Marketing & Verkoop
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Topkanalen

1 W Paid Search

2 M Organic Search

3 W Direct
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5 Referral
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